UMSAUN'VERS'DAD Facultad de .
DEL MUSEO SOCIAL ARGENTINO CIENCIAS JURIDICAS Y SOCIALES

ABOGACIA

Programa

“Taller de Oratoria y Argumentacion
Juridica”

Profesora:

Titular: Carolina Ahumada.
Adjunta: Maria Podesta.
Carolina Kurlat.

2024



UMSA UNIVERSIDAD Foeultad de

DEL MUSEO SOCIAL ARGENTINO CIENCIAS jURiDICAS Y SOCIALES

Carrera: Abogacia.
Materia: Taller de Oratoria de Argumentacion Juridica.

Comision: TNA.

1.- FUNDAMENTACION:

La labor del abogado combina el ejercicio de diversas aptitudes tedricas y practicas. En
general, en lo paises de tradicidon continental el foco se centra exclusivamente en la
ensefianza y adquisicion de herramientas tedricas, de naturaleza dogmadtica y
conceptual. Los aspectos dogmaticos suelen desplazar al conocimiento practico que
ocupa un lugar secundario o subordinado. Este tipo de enfoque, limita el aprendizaje
del alumno, quien luego como profesional debe enfrentar escenarios reales para los
cuales no recibié una capacitaciéon adecuada.

En este contexto, resulta necesario brindar a los alumnos las herramientas para un
desempeiio profesional de alta calidad basado en la comprensidon sobre el
funcionamiento del sistema judicial y las condiciones reales en que ejercerd la
profesion.

Uno de los aspectos centrales para desarrollar esas aptitudes practicas se refiere a la
capacidad de formular presentaciones escritas y orales de alta calidad y poder
persuasivo. La argumentacién en su faz practica, constituye el eje sobre el cual se
despliega gran parte de la tarea del abogado, ya sea que se desempefie como litigante
o que ejerza la funcidn jurisdiccional.

La construccidon de cadenas argumentativas para persuadir requiere no solo de los
conocimientos tedricos que tradicionalmente aporta la universidad, sino que supone el
conocimiento de reglas y técnicas que permiten potenciar y racionalizar el trabajo del
abogado para alejarlo del terreno de lo intuitivo y desarrollar aptitudes que pueden ser
aprehendidas, ejercitadas y consolidadas en su quehacer diario.

Los déficits en esta drea suelen cristalizarse en el desarrollo de practicas que muchas
veces resultan inadecuadas para el ejercicio de la profesion. La falta de herramientas
retdricas y argumentativas se manifiesta en una visién formalista del derecho donde
los argumentos son reemplazados por escritos y presentaciones orales donde solo se
citan o transcriben normas y fallos, reproduciéndose asi la formacién tradicional
recibida.

Los cambios que se han comenzado a producir en los ultimos afios en materia de
oralidad en todas las instancias y en diversas jurisdicciones, exigen el despliegue de
nuevas herramientas argumentativas para la presentacion de los casos, diferentes de
las que tradicionalmente se llevan a cabo.

En este contexto, surge la necesidad de ensefiar de manera practica las capacidades y
herramientas necesarias para que los alumnos logren desarrollar un trabajo técnico de
alta calidad que les permita conseguir resultados confiables y dar cuenta de una
formacién de excelencia basada en una comprension real y completa sobre el
funcionamiento del sistema de justicia.
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2.- OBJETIVOS:

- Brindar al alumno las herramientas necesarias para elaborar presentaciones escritas y
orales de alta calidad y de gran poder persuasivo.

- Brindar al alumno los conocimientos basicos para distinguir y comprender los
elementos esenciales de la oratoria, la retérica, la dialéctica y la argumentacién
juridica.

- Acercar al alumno al concepto de litigante de un modelo adversarial, al concepto de
caso y brindarle herramientas necesarias para la construccién de la teoria del caso,
mediante la adecuada distincién entre teorias juridicas, proposiciones facticas vy
pruebas.

- Manejar los aspectos esenciales para la preparacién de un caso.
- Detectar y manejar los componentes principales de una presentacion persuasiva.

- Identificar y desarrollar los aspectos principales para la fijacion persuasiva de temas
en un argumento.

- Adquirir herramientas para la fijacion de los hechos en el discurso escrito y oral.

- Desarrollar habilidades para seleccionar argumentos y distinguir entre diferentes
modelos argumentativos de acuerdo con las posibilidades concretas de cada caso.

- Conocer y evitar argumentos falaces.

- Desarrollar aptitudes para desarrollar argumentos sobre la base de textos legales,
precedentes, la voluntad del creador de las normas, la costumbre y la solucidén
concreta del caso.

-Manejar modelos intramodales e intermodales para crear, defender y refutar
argumentos.

-Adquirir habilidades especificas para analizar criticamente la jurisprudencia y
desarrollar argumentos con base en una visién hermenéutica de la ratio decidendi.

- Alcanzar aptitudes para argumentar frente a un tribunal, anticipar debilidades,
responder preguntas, refutar a la contraparte y replicar.

3.- CONTENIDOS FORMATIVOS:

UNIDAD |

¢Qué es un caso? Caracteristicas. Componentes. Rol del abogado en la solucion de
conflictos reales. La solucion provisional y la solucion definitiva. Resignificacion del rol
del abogado en un modelo adversarial. Escenario de reforma y nuevos modos de
ejercer la abogacia.

La narracién de historias. La teoria del caso. Visidn estratégica del caso. Rol del juezy
de los litigantes. Momento de su elaboracién. Caracteristicas. Prosiciones facticas.
Proposiciones juridicas. Narracion de hechos y conceptos juridicos. Test de
superposicién. Prueba.
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UNIDAD II

La retdrica. Origen, historia y definiciéon de retérica. Retdrica antigua y moderna.
Componentes de la oracidn retérica. Retédrica judicial. La comunicacion. El debate.
Diferencias con la entrevista. La oratoria. Principios generales. Definiciones de
oratoria y orador. Preparaciéon de un discurso. Etapas. Partes.

UNIDAD Il

Presentaciones escritas. La resignificacion de la escritura en el modelo adversarial.
Componentes del escrito. Importancia del escrito. Planes de escritura. Estrategias de
busqueda de materiales. Seleccién y clasificacion de los temas relevantes del caso.
Identificacidon de autoridades vélidas (hechos relevantes, fuentes legales). Ejecucion
de un plan de escritura. Estructura de los escritos. Mapa de temas. Utilizacién de
férmulas analiticas. Métodos IRAC y CREXAC. Utilizacion efectiva del lenguaje.
Estrategias de organizacion de la informacién. Fijacion del tema. La pregunta
persuasiva. Elementos necesarios. Objetivos de la fijacion del tema. Identificacién del
tema sobre la base de las normas relevantes. Fijacién de la regla que rige el caso. Su
identificacion. Descomposicion de la norma en sus elementos relevantes. Seleccién
de materiales relevantes para su justificacion.

UNIDAD IV

Los hechos del caso. Importancia. Visién conceptual del caso vs. visién basada en los
hechos. Enfoque dogmatico vs. enfoque factico. Presentacion de los hechos. Su
organizacién. Estructuras cronoldgicas y tematicas. Clasificacion de hechos segun su
relevancia. Hechos legalmente significativos, hechos emocionales, hechos de contexto
y hechos desconocidos. Relato de hechos de manera persuasiva. Contextos favorables.
Requerimientos formales. Presentacidn estratégica de los hechos. Puntillismo.
Posicidn de énfasis.

UNIDAD V

El argumento. Funciones del argumento juridico. Reglas para identificar premisas de
conclusiones. ldentificacion de argumentos. Tipos de argumentos. Argumentos
mediante ejemplos. Argumentos por analogia. Argumentos de autoridad. Argumentos
sobre las causas. Argumentos deductivos. Argumentos axioldgicos. Argumentos
consecuencialistas. Argumentos basados en la doctrina y en la jurisprudencia.
Argumento a contrario. La refutacion.

¢Como argumentar frente a un tribunal? Estructuras deductivas. La composicién de un
argumento. El contenido del argumento. Las falacias.

UNIDAD VI

Modelos intramodales e intermodales de argumentacién legal. El argumento basado
en la ley. La ley como fuente formal-material. El sentido de las palabras. Las oraciones
y las proposiciones. Los problemas de intrpretacion del lenguaje juridico. Los limites
internos y externos del lenguaje. Implicacion contextual. Ambiguedades.
Imprecisiones. La carga emotiva del lenguaje. Contradicciones entre normas. Las
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lagunas del derecho. Andlisis textual. Principios generales del derecho. Analisis
intratextual. Ataques y defensas del argumento legal.

UNIDAD VII

Argumentos basados en la voluntad del creador de la norma. Evidencias de la
voluntad. Historia legislativa. Documentos oficiales. Problemas sobre la evidencia de
la intencidn. Nivel de generalidad y legitimidad. Ataques y defensas del argumento
sobre la voluntad del creador de la norma.

Argumentos basados en la costumbre. Concepto. Alcances. Costumbres en conflicto.
Ataques y defensas del argumento basado en la costumbre.

Argumentos basados en la solucién del caso y su impacto en la realidad. Enunciados
predictivos y juicios evaluativos. La tesis del realismo juridico norteamericano.

Identificacidn, ataque y creaciéon de argumentos legales persuasivos segun cada tipo.
Fortalezas y debilidades de cada modelo argumentativo. Tipos de razonamientos
legales: formalismo, analogia y realismo.

UNIDAD Vil

Argumentos basados en precedentes. Fuerza vinculante y obligatoriedad atenuada.
Diferentes modelos. El sistema de precedentes del common law y del civil law.
Similitudes y diferencias. Stare decisis horizontal y vertical. Las reglas del precedente.
Excepciones al stare decisis. Tipos de lineas jurisprudenciales. Citas técnicas vy
antitécnicas. La vision narrativa y el “problema juridico”. Analisis dinamico y estatico
del precedente. Estructura de la sentencia y ratio decidendi. Concepto y alcances.
Marco tedrico para determinar la ratio decidendi. El test de Wambaugh y el método
de Goodhart. Visidn textual vs. visién hermenéutica de ratio decidendi. Los conceptos
de ratio decidendi de Rupert Cross y Neil MacCormick. Analisis de casos. Obiter
dictum. Definiciones. Su importancia en la argumentacion de casos. Razonamiento por
analogia. El precedente en el litigio de segunda instancia y su argumentacién.

UNIDAD IX

Oralidad y Argumentacion. Objetivos del argumento oral. El argumento vy la audiencia
de imugnacién. Audiencias ante la Corte Suprema de Justicia de la Nacién. Audiencias
de impugnaciéon ante Camaras de impugnacién. Reglas practicas. Argumentacién en
otras audiencias orales.

Preparacion del argumento oral. Moot courts.

Partes del argumento oral. Puntos estratégicos. Las preguntas. Su importancia. Tipos
de preguntas. Como enfrentar las preguntas. Réplicas. Estilo y contenido.
Importancia. Esquema de argumento oral. El rol de las partes. Estrategias para
recurrentes y recurridos. Audiencias multiparte. El rol de los jueces.
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5.- METODOLOGIA DE TRABAJO Y ENSENANZA:

El trabajo de cada clase consiste en la exposicidn tedrica de los temas y el analisis de
los textos y de los casos seleccionados para el desarrollo de cada unidad, alentandose
la participacidn y el analisis critico del alumno. Para ello se distribuiran los materiales
tedricos y jurisprudenciales con que se trabajara en cada reunién, de modo que los
alumnos puedan asistir a las clases con los temas y casos prepardos para su exposicion
y debate.

Cada tema sera abordado principalmente desde su faz practica, con el acento en las
condiciones reales en las cuales el abogado realiza sus presentaciones escritas y orales.
Para ello, se llevaran a cabo diversas estrategias pedagdgicas orientadas a que el
alumno se apropie de los contenidos y logre una comprensidon completa y solida de los
temas. Este tipo de enfoque toma como referencia las técnicas del case method y del
problem method.

Entre los materiales a presentar se incluyen filminas, peliculas y videos con fragmentos
de casos reales y ficticios para su analisis, juegos de role play, simulaciones de moot
courts, elaboracion y presentacion de trabajos escritos y exposiciones orales por parte
de los alumnos.
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6.- PAUTAS DE ACREDITACION Y EVALUACION:

Conforme lo establece el Reglamento para Alumnos de la Universidad, se requiere una
asistencia del cincuenta por ciento (50%) como minimo y aprobar los trabajos practicos
gue se asignen durante la cursada.

Asimismo, se requiere la aprobacién con una nota minima de cuatro (4) de una
evaluacidn parcial escrita obligatoria que se llevard a cabo a mitad del cuatrimestre.

Los alumnos que no asistan o reprueben alguna de las evaluaciones parciales
obligatorias, tendran derecho a dos instancias de recuperatorio. La primera se realizard
dentro del periodo de clases establecido para la actividad curricular. Aquellos que no
asistan, o desaprueben, accederdn a la segunda instancia recuperativa que se realizara
en la misma fecha y horario del primer llamado a examen final de la asignatura.

Al final del curso, se realizard una evaluacién oral integradora de todos los contenidos
ensefiados.

Las evaluaciones finales podran ser escritas u orales, siempre que los alumnos cumplan
con una asistencia igual o superior al setenta y cinco por ciento (75%).st-Cuando la
asistencia a clase de los alumnos fuese inferior al setenta y cinco por ciento (75%) y
superior al cincuenta por ciento (50%), indefectiblemente deberan aprobar una
evaluacién complementaria que podra asumir diversos formatos (examenes escritos,
monografias, trabajos practicos, etc.) como condicidn previa para rendir el oral.



